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» My car Is my castle«

Sharing Economy steckt hierzulande noch in den
Kinderschuhen. Nur wenige Deutsche erwégen,
ihr Privateigentum zu teilen, vor allem das Auto
ist ihnen heilig. Dank Internet wachsen aber
Sharing Angebot und Nachfrage.

Sharing Economy ist inzwischen allgegenwartig — auch wenn die meisten Menschen mit
dem Begriff selbst nichts anfangen kdnnen. Viele haben schon Fahrzeuge in Grof3stadten
miteinander geteilt (wie z.B. car2go, DriveNow), mieten die Wohnungen anderer (wie z.B.
airbnb) und nehmen fremde Menschen — durch Mitfahrzentralen organisiert — im Auto mit.
Auf den Begriff Sharing Economy angesprochen, wussten jedoch nur 20 Prozent der
Deutschen, was sich dahinter verbirgt. Im internationalen Vergleich liegt Deutschland
damit gemeinsam mit Osterreich und Australien weit hinten. Die Ergebnisse einer
internationalen Studie, die das Marktforschungsunternehmen Ipsos im Auftrag der
ING-DiBa in Deutschland und zwolf weiteren europédischen Landern durchgefuhrt hat
zeigen, dass die Sharing Economy in Deutschland noch in den Kinderschuhen steckt.

Frage 1: Haben Sie jemals von der Sharing Economy geho6rt? Diese wird auch als
Peer-to-Peer-Okonomie oder KoKonsum (kollaborativer Konsum) bezeichnet.
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®Ja — aber ich habe nicht an ihr teilgenommen

®Ja—und ich habe an ihr teilgenommen

N =12.777

Rechtzeitig zur Urlaubszeit zeigt die Studie, dass die Deutschen bei der Sharing
Economy eigentlich nur beim Aspekt der billigeren Ferienunterkiinfte warm laufen. Alles
andere mochte man eigentlich nicht so gerne teilen. Die Auto-Nation macht ihrem Ruf
alle Ehre, denn das eigene Auto moéchte eigentlich fast niemand teilen. Nicht einmal
gegen Geld.




Die Sharing Economy geht im
Grunde genommen zuriick auf
das Prinzip nachhaltigen
Wirtschaftens...

...und wird momentan
beschleunigt durch den
Bedeutungsverlust von
Eigentum bei Jungeren...

...und nattirlich auch durch das
Internet...

...wodurch wirtschaftliche
Kapazitaten besser ausgelastet
werden kénnen

Methodik der Studie
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Sharing Economy wird zurzeit sehr unterschiedlich definiert. Im Grunde genommen geht
das Prinzip zurtck auf nachhaltiges Wirtschaften. Es geht um einen bewussteren
Umgang mit Gebrauchsgitern und Dienstleistungen. Diese werden nicht mehr nur zum
Selbstzweck gekauft, sondern gemeinsam angeschafft, gemeinsam genutzt und/oder
verliehen.

Beschleunigt wird diese Entwicklung durch den Bedeutungsverlust von Eigentum als
Statussymbol — speziell junge Menschen (unter 35 Jahre) gaben laut Studie an, dass sie
in den néchsten zwolf Monaten Sharing Economy-Angebote stérker nutzen werden, bei
den 18- bis 24-jahrigen gar mehr als die Halfte.

Frage 2: Wie wird sich Ihre Teilnahme an der Sharing Economy lhrer Meinung nach
in den nachsten 12 Monaten verandern? (Deutsche Umfrageteilnehmer)
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Die Sharing Economy ist ein Phdnomen des Internets und der Digitalisierung. Das
Internet liefert die Voraussetzungen fiir eine funktionierende Sharing Economy:
Transaktionskosten werden geringer, Anbieter und Nachfragende finden schneller und
besser zueinander.

Mit Sharing Economy sollen Kapazitdten besser ausgelastet werden. Zimmer, die fir
gewisse Zeit leer stehen, werden vermietet. Autos, die oftmals nur ungenutzt auf dem
Parkplatz stehen, kénnen von anderen gefahren werden. Fahrzeugbesitzer, die Uber
langere Strecken nur sich selbst beférdern, kdnnen andere Reisende mitnehmen und ihr
Auto besser auslasten. Besitzern erdffnen sich neue Verdienstméglichkeiten. Nutzer
Anbietern. Aber wie gehen die Deutschen — auch im Vergleich zu anderen Landern — mit
diesen neuen Mdoglichkeiten um?

Die Umfrage zur Sharing Economy wurde vom 16. Januar bis 2. Februar 2015 in 13
europdischen Landern durchgefiihrt. Pro Land wurden tber 1.000 Teilnehmer befragt, mit
Ausnahme von Luxemburg: 500 Befragte (N = 12.777). Die Sharing Economy wurde den
Teilnehmern so beschrieben, dass Guter (wie z.B. ein Auto, ein Haus oder ein
Rasenmaher) genutzt werden, die sonst ungenutzt blieben. Es wurde hervorgehoben,
dass der vermehrte Einsatz von Digitaltechnik dessen Wachstum vorantreibt. Zum
Zwecke der Erhebung wurden auch nur Sharing Economy-Aktivitaten bericksichtigt, fur
die eine finanzielle Entlohnung erfolgt.



Gulnstige Unterkiinfte nutzen ja
— privat Auto mieten nein

So richtig warm werden die
Deutschen nur beim Aspekt der
billigeren Ferien
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Dass die Sharing Economy in Deutschland noch in den Kinderschuhen steckt zeigt nicht
nur die Tatsache, dass nur 20 Prozent der Befragten etwas mit dem Begriff anfangen
kénnen. Auch die Bereitschaft, andere Giiter zu nutzen oder die eigenen Kapazitaten zur
Verfigung zu stellen, ist — besonders im Hinblick auf das Auto — noch relativ schwach
ausgepragt.

Aus Konsumentensicht scheint fir die Deutschen nur der Aspekt der billigeren Ferien
wirklich attraktiv zu sein. Knapp 45 Prozent aller Deutschen kdnnten sich einen Urlaub in
privat vermittelten H&ausern oder Wohnungen vorstellen. Fir Car-Sharing sind nur
weniger als 30 Prozent zu begeistern.

Frage 3: Ich wirde es erwégen, bei Jemandem eine Ferienunterkunft zu mieten und
dafir zu bezahlen.
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Frage 4: Ich wirde es erwagen, bei Jemandem ein Auto auszuleihen und dafir zu
bezahlen.
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» My car is my castle... «
Nur jeder 5. Deutsche ware
bereit, sein Auto anzubieten
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Aus Sicht des Privat-Anbieters ergibt sich ein ahnliches Bild. Weniger als 20 Prozent der
Deutschen waren bereit, ihr eigenes Auto gegen Bezahlung mit anderen Menschen zu
teilen. Zum Vergleich: In Italien kdme eine gemeinsame Fahrzeugnutzung fir 37 Prozent
und in Polen fir 30 Prozent der Befragten infrage. Ihr Fahrrad wiirden dagegen 35,8
Prozent aller Deutschen zur Teilhabe anbieten. Den Niederlandern sind beide fahrbaren
Untersatze heilig.

Frage 5: Wirden Sie lhr Auto, dass Sie besitzen, mit anderen gegen Bezahlung
teilen?
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Frage 6: Wurden Sie Ihr Fahrrad, dass Sie besitzen, mit anderen gegen Bezahlung
teilen?

Zustimmung in Prozent
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Deutsche teilen generell Zwar sehen die meisten Umfrageteilnehmer durchaus Vorteile in der Sharing Economy,

ungern, zumal wenn die etwa durch Geldersparnis oder Verdienstmoglichkeit, doch scheinen Vorbehalte schwerer

Versicherungsfrage nicht zu wiegen. Knapp 60 Prozent mdgen es generell nicht, wenn andere Menschen ihr

geklart ist Eigentum benutzen. Und 55 Prozent machen sich Gedanken (ber den
Versicherungsschutz.

Frage 7: Bitte geben Sie an, inwieweit die folgenden Faktoren Ihre Teilnahme an
der Sharing Economy beeinflussen (Deutsche Umfrageteilnehmer)

Nachteile der Sharing Economy aus Sicht der Deutschen:

Ich traue der Qualitat der geteilten
Gegenstande nicht

Ich mache mir Sorgen um die Versicherung
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Ich mag es nicht, wenn andere Menschen
mein Eigentum benutzen

Damit lasst sich leicht zusatzliches Geld

verdienen 14%

Es ist gut fur die Umwelt

Es spart Geld e |
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Sharing Economy kennt auch Ob der gesamtwirtschaftliche Effekt der Sharing Economy negativ oder positiv ist, ist
Verlierer: Hotels, Mietwagen- zurzeit schwer zu beurteilen. Die Sharing Economy kennt auch Verlierer. Hotels,
anbieter oder Taxifahrer Mietwagenanbieter oder Taxifahrer sind nur einige Beispiele. Eines ist jedoch sicher: Die

Sharing Economy ist ein weiteres Beispiel dafur, wie das Internet die Wirtschaft verandert
und vor allem Konsumenten profitieren lasst.

Weiteres Wissenswertes zur Sharing Economy
unter der englischsprachigen ING eZonomics
Seite www.ezonomics.com/sharing_economy

5 ways to make money from renting
out your belongings

Welcome to the sharing economy
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